
質問に対する回答

「令和５年度ＩＣＴ・サービス関連企業進出意向調査等業務委託」企画提案に関する質問があったため、以下のとおり回答します。

静岡県政策推進局総合政策課

No 受付日 内容 回答

１ 4/6
企画提案説明書２業務内容①で40,000社以上への調査は郵送

で行ってよいか。

企画提案募集要項別表２のとおり、調査方法は提案内容となります。調査方

法として郵送をご提案いただくことは可能です。

2 4/6

企画提案説明書２業務内容①で提出リスト 400 社及び②誘致

活動支援で県の誘致活動件数 172 件は、ともに必達ではなく目標

値と考えてよいか。

企画提案説明書２業務内容①にある「リストを作成する企業数 400 社」は目

標であり、受託者に対して達成を義務づけるものではありません。ただし企画

提案募集要項別表３の２(1)アのとおり、評価項目となりますので留意してく

ださい。

企画提案説明書２業務内容②にある「県の誘致活動件数 172 件」は県の活動

見込みであり、受託者に課すものではありません。ただし企画提案募集要項別

表２のとおり、支援件数は提案内容となりますので留意してください。

3 4/6

アンケート回答協力企業に対し結果報告を行いたいが、弊社集

計結果の報告は可能か。また、静岡県で今回調査結果を公表する

予定はあるか。

集計結果を報告いただくことは可能ですが、その内容や時期は事前に県の承

認を得てください。

県では今回の調査結果を公表する予定はございません。

4 4/6

弊社で管理している企業担当者向けメールリストの活用を検

討しているが、例にある地区、対象業種を主業とする事業の件数

は 40,000 社に満たない。対象エリア、対象業種範囲を広げ件数

を確保する事は可能か。

企画提案説明書２業務内容①に記載する対象エリア及び対象業種で、40,000

社を調査してください。

5 4/6

②誘致活動支援で誘致フロー（イメージ）図の掲載があるが、

これら活動は弊社で実施可能もしくは有効と思われる独自の支

援方法・範囲で、イメージ図とは異なる提案でもよいか。

誘致フロー（イメージ）は県の主な活動内容を表したものであり、県の活動

内容として他に想定されるものがあれば、誘致フロー（イメージ）に記載のな

い内容に対する支援についてご提案いただくことは可能です。

6 4/6

進出候補地調整についての具体的な業務内容（候補先が決定す

るまで行うのかなど）について詳細を教えていただきたい。また、

現地視察から拠点開設までの業務も、地元企業と進出希望予定の

企業とのマッチングなどの業務を、受託者が行うことを想定して

いるか。

誘致フロー（イメージ）は県の主な活動内容を表したものとなりますので、

市町担当者や不動産会社との調整や地元企業とのマッチングは県が行う業務

となります。

基本的にはこれらの業務について、受託者が支援可能な内容についてご提案

ください。

なお、No.５のとおり、県の活動内容として他に想定されるものがあれば、

それに対する支援についてご提案ください。

7 4/6

（２）誘致セミナー【開催方法】⑤セミナーの参加者定員は30

社以上は、30社以上が参加できる会場を用意する事であり、30

社以上の参加が必須という理解でよいか。

30 社以上を定員として設定し、定員を満たすよう広報及び参加者募集を行っ

てください。



8 4/6

⑤の「セミナーの参加者定員は 30 社以上とすること」ありま

すが、非常に厳しいと考えている。「なお、同一企業内での複数

人参加を可とする」とあるが、参加者が 30 名以上であれば、必

ずしも 30社以上でなくてもよいか。

定員は 30 社以上とし、かつ、１社あたり複数人の参加を可能としてくださ

い。

9 4/6

⑩「セミナーには参加者が興味のある県や市町と自ら交流・相

談できる内容を含めること。」とあるが、セミナーには県や市町

の担当者も出席するということか？あるいは県や市町に関する

何らかの資料を作成するということか（例えば、誘致フローで収

集した市町誘致候補地や空きテナント情報など）。

「セミナーには参加者が興味のある県や市町と自ら交流・相談できる内容を

含めること。」は参加者が県や市町とコミュニケーションをとっていただくこ

とを想定しております。質問に例として記載された資料作成については、企業

との接点創出と次なる誘致活動につながると考えるのであればご提案いただ

いて構いません。

10 4/6

（２）誘致セミナー【開催方法】⑩「セミナーには参加者が興

味のある県や市町と自ら交流・相談できる内容を含めること。」

はセミナー参加者に対して対象エリアの県や市町村関係部署の

担当者紹介や市町が関与している誘致物件を確認し、セミナー会

場もしくは後日連絡によりご案内するという理解でよいか。

「セミナーには参加者が興味のある県や市町と自ら交流・相談できる内容を

含めること。」は参加者が県や市町とコミュニケーションをとっていただくこ

とを想定しております。その内容については、参加者の求める情報に応じて

様々であり、物件情報に限定されるものではありません。


