（様式４）

企画提案書

・以下項目について仕様書案と評価項目を踏まえて作成してください。
（文字は、原則11pt以上を使用し、A4用紙４ページ以内で作成すること。）

・図や表については別紙資料とすることも可能です。

・その他、本頁補足のための別途資料を添付いただいても構いません。

※別紙資料及び補足資料は、上記「A4用紙４ページ以内」には含まれません。

※グレーの注意書きは削除して構いません。

１　実施体制

(1)事業実施における実施体制

	※本事業の実施における関係者を列挙し、各々の役割や連携方法及び流通・物流ルートについて、具体的に記述した上で、県内事業者から現地消費者までの流れがわかるよう概略を図示してください。




(2)食品の輸出実績

	輸出先国
	品目
	県産
	輸出額
	現地販売先

	
	
	
	千円
	

	
	
	
	千円
	

	
	
	
	千円
	

	
	
	
	千円
	


※直近３年の実績のうち最も大きい年間実績（食品に限る）を記載してください。

※静岡県産品については「県産」の欄に「○」を付けてください。

※必要に応じて行を追加してください。

２　目利き（商品選定）

(1)データを元に市場を分析し、規制を踏まえて商品を選定している

	※統計データ等を示し、それに基づく市場分析・ニーズ把握の内容、考え方を記載してください。


３　実施スキーム
(1)対象国、取扱可能品目について

	対象国

（主たる対象国を○で囲む）
	

	取扱可能品目

（食品に限る）
	１　加工品（常温）　　　２　加工品（冷蔵・冷凍）　

３　日本酒　　　　　　　４　生鮮品


(2) 出品者が活用しやすく、輸出の裾野拡大につながる仕組み
	※県内事業者が出品するに当たって必要な対応及び経費負担等を記載してください。




(2) 取組内容

	※取組内容について説明してください。

※継続取引を生み出す工夫・仕組みをわかるように明確に記載してください。




４　目標

(1) 県産品輸出拡大の目標

	区　分
	Ｒ５実績
	Ｒ６計画
	目標達成に資する主な取組

	新規輸出成約

件数（件）
	
	
	

	年間輸出額

（千円）
	
	
	

	取引継続商品数

（SKU）
	
	
	


※新規輸出成約件数は、オンラインの場合はプラットフォーム単位で数え、顧客別には数えない（例えば、あるＥＣサイトで２人の相手に売れたとしても、１件、別々のサイトで１人ずつに売れた場合は２件と数える）でください。

※取引継続商品数は、当該年度中に新規輸出が制約したもののうち、取引が単発で終わらず、翌年度以降も継続する見込みの商品数を記載してください。
※本表は、原則として県産品のみを対象として記載してください。ただし、令和５年度の実績で、県産品の額が小さい場合などは、参考として、県産品以外を含む御社の実績をカッコ書きで記載してください。
(2) 委託事業期間終了後の事業計画、収支計画

　＜目標設定＞

	区　分
	Ｒ６
	Ｒ７
	目標設定の考え方

	新規輸出成約

件数（件）
	
	
	

	年間輸出額

（千円）
	
	
	

	取引継続商品数

（SKU）
	
	
	


　　＜事業内容＞

	※令和６年度から変更する点があれば記載してください。




　　＜収支計画＞

	※県の委託費がなくなる中で、事業を実施して目標を達成していくためには、委託費に代わる収入源が必要になるかと思いますが、その確保について計画を記載してください。




５　その他

　パートナーシップ構築宣言企業

	※申請日及び宣言文が掲載されたＵＲＬをご記載ください。




